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Noticia anterior:

España y Uzbekistán sellan acuerdos clave
para impulsar la inversión y la seguridad
jurídica

Animayo Gran Canaria 2026: La cumbre
global que conecta el talento canario con
los gigantes de Hollywood y la industria 3D

El sector del automóvil en España afronta
una paradoja: las ventas lideran Europa
mientras la producción cae por la
competencia china

Comexi dispara sus ventas en EE.UU., el
mercado norteamericano ya aporta el 20%
del negocio global

Uniport acelera su ofensiva comercial
internacional con presencia estratégica en
Sudamérica, Europa y África

EAE Business School impulsa la formación
de profesionales colombianos en España
con un programa de ayudas al estudio

La UCAM se implanta en India con un
campus estratégico en Bangalore junto a
JAIN University

Aday Mara se proclama primer español
campeón de la NCAA con la Universidad de
Michigan

El Ayuntamiento de Madrid destina 4 M€
para impulsar la digitalización y
sostenibilidad de las pymes industriales

Asturex consolida la internacionalización
asturiana con el asesoramiento a 520
empresas en 2025

El Consorcio del Jamón Serrano Español e
ICEX rati\can su Plan Sectorial 2026 para
Países Bajos y Australia

El vicepresidente Carlos Cuerpo detalla en el Congreso la movilización de recursos
financieros y el impulso a la diversificación de mercados, destacando la resiliencia de
las exportaciones españolas y el ahorro de 500 millones de euros anuales que
supondrá el acuerdo UE-Mercosur.

 
El Gobierno de España, a través del vicepresidente Carlos Cuerpo, informó ante el Congreso de los Diputados sobre el
avance del Plan de Respuesta y Relanzamiento Comercial para mitigar el impacto de los aranceles de Estados Unidos y
potenciar la competitividad exterior en 2026.
 
En un contexto internacional marcado por la complejidad, las exportaciones españolas han demostrado una notable
resiliencia durante el ejercicio 2025. Las ventas al exterior crecieron un 1,8% en términos interanuales, una cifra que
supera los registros de los dos años previos. Según destacó el vicepresidente primero del Gobierno y ministro de
Economía, Comercio y Empresa, Carlos Cuerpo, este crecimiento ha sido generalizado en casi todos los sectores
productivos, con la única excepción del automóvil, que atraviesa retos estructurales y el impacto directo de las barreras
comerciales.
 

Instrumentos financieros y apoyo a la internacionalización

 
Para sostener esta tendencia, el Ejecutivo ha desplegado una batería de instrumentos Onancieros. Entre ellos, destaca la
movilización de 173 millones de euros en 5nanciación a través de avales del ICO, donde el 63% de las operaciones han
sido destinadas a pymes. Asimismo, Cesce ha jugado un papel fundamental mediante la emisión de 1.578 millones de
euros en pólizas para asegurar exportaciones, amparando contratos e inversiones que alcanzan los 10.588 millones de
euros.
 
 
Instrumento Financiero Importe Movilizado / FormalizadoImpacto / Alcance
Avales ICO 173 millones € 63% destinado a pymes; 85% sector automóvil
Pólizas Cesce 1.578 millones € Amparo de contratos por 10.588 millones €
FIEM (Fondo Internacionalización)665 millones € Ejecución del 95% del límite presupuestario
Fondos Plan de Recuperación 1.500 millones € Formalizados desde abril de 2025
Ahorro UE-Mercosur 500 millones € Ahorro anual estimado en aranceles
 
 
Por su parte, el Fondo para la Internacionalización de la Empresa (FIEM) agotó el 95% de su límite presupuestario en
2025. En cuanto a la inversión extranjera, España se consolida como la sexta economía mundial en recepción de
proyectos de inversión directa entre 2018 y 2025, generando más de medio millón de empleos, con un liderazgo
destacado en el sector de las energías renovables.
 

El nuevo escenario tras la sentencia del Tribunal Supremo de EE.UU.

 
Respecto al mercado estadounidense, Carlos Cuerpo analizó el impacto de la sentencia del Tribunal Supremo de EE.UU.
del 20 de febrero de 2026. Este fallo anuló los aranceles recíprocos de 2025, derivando en una situación donde la
Administración estadounidense aplica actualmente un arancel temporal del 10% bajo la sección 122.
 
El ministro subrayó que esta nueva coyuntura es "más favorable que el acuerdo bilateral UE-EEUU" del 15% alcanzado
previamente en agosto de 2025 para el 90% de los productos exportados. A pesar de la ruptura de la tendencia alcista
general hacia este mercado, sectores como el farmacéutico y los bienes de equipo mantienen un comportamiento
positivo, mientras que el aceite de oliva alcanzó volúmenes récord de exportación una vez ajustado el efecto de los
precios.

 

Diversificación de mercados y nuevos acuerdos de libre comercio

 
La estrategia de diversi8cación comercial se presenta como el pilar fundamental para reducir la dependencia de
mercados especíOcos. La entrada en vigor provisional del acuerdo UE-Mercosur, prevista para el 1 de mayo, eliminará
más del 90% de las cargas arancelarias, beneOciando especialmente a sectores como el agroalimentario y el automotriz.
 
A este avance se suman los acuerdos concluidos con India (enero de 2026), que facilita el acceso a un mercado de 2.000
millones de personas, y con Australia (marzo de 2026). Para reforzar este despliegue, el Ministerio de Economía,
Comercio y Empresa ha iniciado los trámites para la apertura de dos nuevas oOcinas comerciales en Boston y Houston,
mientras que el Plan ICEX 500+ ya ha contactado con empresas que representan el 99% de las exportaciones de
mercancías a Estados Unidos.

 

Claves y preguntas frecuentes sobre el Plan de Relanzamiento Comercial

 
¿Cuál es la situación arancelaria actual con Estados Unidos?

Tras la sentencia del Tribunal Supremo de EE.UU. en febrero de 2026, se aplica un arancel temporal del 10% (sección
122), una cifra más ventajosa para el 90% de las exportaciones españolas en comparación con el acuerdo previo del 15%
entre la UE y EE.UU.
 
¿Qué beneficios aporta el acuerdo con Mercosur a las empresas españolas?

La entrada en vigor provisional el 1 de mayo supondrá un ahorro de 500 millones de euros anuales en aranceles.
Sectores como el aceite de oliva, el vino y el automóvil verán reducidas drásticamente las cargas impositivas en este
bloque comercial.
 
¿Qué apoyo financiero directo tienen las pymes afectadas?

El Gobierno ha movilizado 173 millones de euros en avales ICO, de los cuales el 63% beneOcia directamente a pymes.
Además, instrumentos como el FONPYME han autorizado operaciones récord por valor de 360 millones de euros.
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El vicepresidente primero del Gobierno y ministro de Economía, Comercio y Empresa, Carlos Cuerpo (Imagen: Ministerio de Economía, Comercio y 
Empresa)
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